Esercitazione n.1 – Pro Loco

Il problema

La pro-loco di cui siete socio vi chiede di informatizzare la banca dati degli iscritti. Di ogni iscritto si vuole conoscere nome, cognome, indirizzo e numero di telefono, data di tesseramento, se ha già pagato la quota associativa, che dipende dal tipo di affiliazione (socio ordinario 50$, onorario 25$, sostenitore 10$). 

Prevedere le seguenti interrogazioni:

(a) elenco di tutti i soci

(b) elenco dei soci per tipo di affiliazione

(c) elenco dei soci che non hanno ancora versato la quota associativa

Estensione

La pro-loco si compone di più circoli (Pesca Sportiva, Comitato Festeggiamenti, Attività Parrocchiali, ecc.), ognuno dei quali ha un presidente, un segretario ed un tesoriere; ogni socio della pro-loco può aderire ai circoli che preferisce (eventualmente nessuno).

Prevedere le seguenti interrogazioni:

(d) elenco degli afferenti ai circoli

(e) elenco dei soci che coprono un incarico speciale in qualche comitato

Esercitazione n.2: Rivendita Auto

Il problema

Un rivenditore di automobili vuole informatizzare la propria azienda. L'azienda tratta alcuni modelli di auto (per semplicità si supponga che non si esauriscano mai) di diversi produttori. Le auto vendute si differenziano per classe di appartenenza (utilitaria, berlina, etc.).  L'azienda ha in organico diversi venditori, che si occupano delle vendite delle auto ai clienti. Ogni venditore può arricchire la dotazione di serie dell'auto venduta con una serie di accessori, che a discrezione del venditore possono essere anche essere installati gratuitamente sull'auto acquistata. 

Le richieste del rivenditore sono:

· gestione della lista dei clienti;

· gestione del parco macchine e del magazzino accessori;

· gestione delle vendite effettuate;

· stampa della lista dei clienti, degli ordini, etc.

· realizzare semplici interrogazioni, come:

(a) quali sono i clienti della città di ... ?

(b) quali auto di nazionalità ... ci sono nel parco macchine?

(c) quali auto sono già state consegnate?

(d) qual è il cliente che ha spuntato lo sconto maggiore?

(e) qualche venditore ha venduto una o più berline?

(f) qual è il tipo di macchina maggiormente venduto?

(g) qual è l'accessorio più frequentemente regalato dai venditori?

(h) qual è il venditore che ha realizzato il fatturato più alto?

Modellazione del database

Entità: vendita, cliente, venditore, auto, accessorio

Associazioni:

· uno a molti tra cliente e vendita

· uno a molti tra venditore e vendita

· uno a molti tra auto e vendita (un'auto è associata a uno o nessun ordine)

· molti a molti tra vendita e accessorio
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Determinazione delle relazioni:

Venditore(CodVenditore, Nome, Cognome, Interno)

Cliente(CodCliente, Anagrafica)

Vendita(CodVendita, DataVendita, Sconto, Consegnata)

Auto(IDAuto, Produttore, Nazionalità, Classe, Modello, Prezzo)

Accessorio(CodAccessorio, Caratteristiche)

Considerando le associazioni definite, si ottengono le nuove relazioni modificate:

Vendita(CodVendita, DataVendita, Sconto, CodCliente, CodVenditore, CodAuto)

AccessoriVendita(CodAccessoriVendita, CompresoNelPrezzo, CodVendita, CodAccessorio)

Normalizzazione della relazioni:

1FN

Scomposizione degli attributi aggregati in attributi elementari:

Venditore:
già normalizzata 1FN
Cliente:
Anagrafica ( Nome, Cognome, Indirizzo, Città, Provincia, Telefono

Vendita:
già normalizzata 1FN
Auto:
già normalizzata 1FN
AccessoriVendita:
già normalizzata 1FN

Accessorio:
Caratteristiche ( Descrizione, Prezzo

Si ottengono le relazioni 1FN:

Venditore(CodVenditore, Nome, Cognome, Interno)

Cliente(CodCliente, Nome, Cognome, Indirizzo, Città, Provincia, Telefono)

Vendita(CodVendita, DataVendita, Sconto, Consegnata)

Auto(IDAuto, Produttore, Nazionalità, Classe, Modello, Prezzo)

Accessorio(CodAccessorio, Descrizione, Prezzo)

2FN

Eliminazione delle dipendenze degli attributi non-chiave che non dipendono dall'intera chiave:

Tutte le relazioni definite sono già normalizzate 2FN

3FN

Eliminazione delle dipendenze degli attributi non-chiave che non dipendono dalla chiave:

Venditore:
già normalizzata 3FN
Cliente:
L'attributo Provincia dipende da Città. La normalizzazione avviene introducendo una nuova tabella in relazione uno a molti con quella da normalizzare:

Cliente(CodCliente, Nome, Cognome, Indirizzo, CodCittà, Telefono)

Città(CodCittà, Nome, Provincia)

Vendita:
già normalizzata 3FN
Auto:
L'attributo Nazionalità dipende da Produttore. Normalizzando si ottiene:

Auto(IDAuto, CodProduttore, Classe, Modello, Prezzo)

Produttore(CodProduttore, Nome, Stato)


Come azione preventiva, si può stabilire di elevare l'attributo Classe al grado di entità indipendente, creando una relazione uno a molti tra Classe e Auto. In questo modo, se nuovi attributi venissero introdotti per meglio descrivere l'entità Classe (es. una sigla di identificazione, il prezzo medio, etc. ), la normalizzazione 3FN della tabella Auto sarebbe preservata:

Auto(IDAuto, CodProduttore, CodClasse, Modello, Prezzo)

Classe(CodClasse, Nome)

AccessoriVendita:
già normalizzata 3FN

Accessorio:
già normalizzata 3FN

Al termine del processo di normalizzazione si ottengono le seguenti tabelle:

Venditore(CodVenditore, Nome, Cognome, Interno)

Cliente(CodCliente, Nome, Cognome, Indirizzo, CodCittà, Telefono)

Città(CodCittà, Nome, Provincia)

Vendita(CodVendita, DataVendita, Sconto, Consegnata)

Auto(IDAuto, CodProduttore, CodClasse, Modello, Prezzo)

Produttore(CodProduttore, Nome, Stato)

Classe(CodClasse, Nome)

Accessorio(CodAccessorio, Descrizione, Prezzo)

AccessoriVendita(CodAccessoriVendita, CompresoNelPrezzo, CodVendita, CodAccessorio)

Il diagramma Entità/Relazioni finale è riportato di seguito:
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